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A arte de negociar é
também uma ciéncia

o competitivo mercado imobilidrio, do-

minar as técnicas de vendas e negociacdo

é mais do que uma vantagem: é uma ne-
cessidade fundamental para o sucesso. Essas
habilidades sao a base para construir relaciona-
mentos duradouros, fechar negécios de forma
eficiente e maximizar o valor, tanto para o cor-
retor quanto para o cliente. Elas transformam o
intermediador em um consultor de confianca.

Para aprimorar os profissionais que atuam
na area de vendas, capacitando-os para atuar
com alta performance e conquistar clientes, a
Universidade Corporativa do Secovi-SP oferece
o curso “Técnicas de vendas e negociacao para
o mercado imobilidrio”, a ser realizado de 4 a
25/11/2025 (tercas e quintas-feiras), das 19h as
21h30.

Qual a diferenca entre marketing e vendas?
Como prospectar e identificar o publico-alvo?
Como fazer marketing pessoal e de relaciona-
mento? Como avaliar a linguagem corporal
- postura, aperto de maos, a importancia do
olhar? Qual o segredo para uma venda bem-su-
cedida? Estas e diversas outras questdes serao

Curso apresenta facilitadores praticos, usuais e
avangados, na negociagdo e venda de imdéveis

analisadas com base em casos praticos, forne-

cendo uma visdo sistémica do inicio até o fecha-

mento da venda para cada tipo de cliente.
Vender ndo é apenas uma arte. E uma ciéncia

que permite solucionar problemas, construir e

estabelecer parcerias estratégicas. Especialistas

que dominam suas técnicas estdo preparados

para guiar e apoiar o cliente

em uma das decisdes mais

importantes de sua vida: a

aquisicdo de um imével. Para

mais informacdes, acesse o

QR code.



