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Il A UNIVERSIDADE SECOVI

INVESTIMENTO EM QUALIFICACAO RESULTA EM MAIS PRODUTIVIDADE

“ Criada em 2001, a Universidade Secovi € um centro de
exceléncia em educacao corporativa. Com mais de 2 mil
alunos atendidos e corpo docente formado por mestres
e especialistas do setor, os cursos da Universidade
Secovi proporcionam crescimento e desenvolvimento
aos profissionais e empresarios ligados aos mais diversos
segmentos do setor imobilidrio. Os convénios e parcerias
com instituicdes internacionais permitem um arrojado

intercdmbio com profissionais de outros paises. ii
Universidade Secovi. Centro de exceléncia em \
|

conhecimento no mercado imobiliério.

Reitor e Presidente Pro-Reitor Executivo
Basilio Jafet Jaques Bushatsky Hamilton Leite




PN CURSOS OFERECIDOS

Os cursos desenvolvidos pela Universidade Secovi sdo voltados aos
profissionais das areas representadas pelo Secovi-SP, bem como
aos sindicos e empregados em edificios. As aulas acontecem na
sede da Universidade Secovi, em Sdo Paulo, nas regionais do Secovi
no interior, in company ou a distancia.

Veja as condicbes para pacotes corporativos.

v Aceitamos inscricoes de transmissao simultanea para
k as regionais do Secovi-SP, empresas, entidades e
Transmissao 6rgdos publicos localizados na capital, interior de Sdo

Simultanea Paulo e outros Estados.

*A formacao de turma para transmissao simultanea dependera do nimero de interessados.

*



2.1 DESENVOLVIMENTO URBANO

PROGRAMA DE CURSOS SOBRE PROJETOS E APROVACOES DE
LOTEAMENTOS

v Pontuacéo:
70 PQE

¢ Carga horéria:

57 horas

% Coordenador:

Vicente Amadei

@ Publico-alvo:
Engenheiros e arquitetos que desenvolvem ou pretendem
desenvolver projetos de loteamentos, como autbnomos ou em
empresas préprias, de terceiros, publicas ou privadas, estudantes e
profissionais que atuam nessas areas e técnicos de atividades afins.

Proporcionar aos participantes uma nocdo geral sobre a atividade de
loteamentos, os temas mais complexos e polémicos com os quais se
defronta essa atividade economica imobiliaria, destacando-se a sua fase
mais importante, ou seja, o desenvolvimento e a aprovacgédo de projetos. O
curso tem abordagem de aspectos ambientais, urbanisticos, infraestrutura
de saneamento e sistema vidrio do empreendimento, além de legislacao
essencial a ser obedecida.

X
Transmiss@o
Simulténea

*



PROGRAMA DE CURSOS DE ATIVIDADES ESPECIFICAS DE LOTEAMENTO

v Pontuacao:
300 PQE

a Carga horéria:

93 horas

@ Coordenador:

Vicente Amadei

& Publico-alvo:
Empresarios, gerentes e encarregados de setores especificos
de empresas que atuam na atividade de loteamento e de
desenvolvimento urbano, proprietérios de glebas, agrimensores,
engenheiros, arquitetos, advogados e outros profissionais
prestadores de servicos, estudantes, servidores publicos e demais
interessados na area de parcelamento do solo urbano.

O programa completo, composto de palestra introdutdria, cinco cursos e
palestra de encerramento, oferece capacitacdo em todas as atividades para
realizacdo de loteamentos, demonstrando os problemas, as dificuldades e os
caminhos mais adequados para os empreendedores deste segmento evitarem
prejuizos, san¢des administrativas e até criminais, por falta de conhecimento
da legislagao, de procedimentos e de cuidados hoje absolutamente
necessarios. Temas dos cinco cursos, que podem ser feitos de forma avulsa:

+ Estudos de viabilidade de loteamento;

« Projeto urbanistico e aprovagdes de loteamento;

- Projetos de infraestrutura de loteamento;

+ Administracdo do empreendimento e de regularizacdo de
loteamento;

- Contratos, registro e comercializacdo de loteamento.

X
Transmiss@o
Simultanea
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ADMINISTRACAO IMOBILIARIA
2.2 E CONDOMINIOS

ADMINISTRACAO DE CONDOMINIOS - MODULO |

v Pontuacao:
70 PQE

¢ Carga horéria:
60 horas

% Coordenador:

Marco Gubeissi

Publico-alvo:

@

Funcionarios de administradoras, sindicos profissionais, funcionarios
de gestao de patriménio condominial, profissionais da drea de flats e
shopping centers, gestores prediais e gerentes prediais.

Contribuir com a profissionalizacdo do mercado através do exercicio eficaz
da administracdo condominial. O curso oferece de forma integrada e
multidisciplinar a aquisicao de conhecimentos fundamentais e basicos que
propiciem o desenvolvimento de competéncias profissionais, habilidades e
atitudes propositivas para a gestao e administracdo qualificada de condominios.

X
TransmissGo
Simulténea




ADMINISTRACAO DE CONDOMINIOS - MODULO I

v Pontuacao:
70 PQE

a Carga horéria:

60 horas

@ Coordenador:

Marco Gubeissi

< Publico-alvo:
Gerentes, supervisores, sindicos profissionais, diretores, executivos,
gestores e administradores de condominios, flats, hotéis, shopping
centers e patrimoénios.

Pré-requisitos:

Aprovacao no curso Administracao de Condominios - Médulo |,
oferecido pela Universidade Secovi, ou ter 2 anos de experiéncia
na area, comprovada através de declaracdo da empresa e assinada
pelo responsavel e preenchimento do checklist.

Capacitar o profissional de administragcao e gestdo condominial, predial ou
imobilidria a exercer cargos gerenciais ou executivos para atuar em diversas
areas da empresa, empreendimento ou condominio.

X
TransmissGo
Simulténea




ASSEMBLEIAS GERAIS - TEORIA E PRATICA

v Pontuacao:
30 PQE

c Carga horéria:

9 horas

@ Docente:

Michel Rosenthal Wagner

< Publico-alvo:

Sy N ) ) _
Auxiliares, assistentes, gerentes de condominio e demais
interessados

Preparar funcionarios de administradoras de condominios para a realizagao de
assembleias gerais, desde a sua convocacao até seu término. Os participantes
aprenderao sobre previsdo legal, procedimentos para convocacdo, dinamica da
assembleia, prestacdo de contas, mediacéo de conflitos, o papel da administradora,
previsdo orcamentaria, entre outros assuntos. Uma assembleia bem realizada

também é oportunidade para a administradora valorizar os servicos prestados.




OBRIGAGOES FISCAIS CONDOMINIAIS: RETENCAO NA FONTE, EFD
REINF E DCTF WEB - 32 TURMA

v Pontuacao:
40 PQE

Carga horaria:
12 horas

Docente:

o 6

Ivana Lopes Miranda

Publico-alvo:

P

Administradores de condominios, sindicos, gerentes de condominio,
coordenadores, contas a pagar, responsaveis pela area financeira e
demais profissionais da drea condominial

O Brasil possui uma das mais complexas legislacdes tributarias do mundo e

os condominios, equiparados a pessoas juridicas, devem cumprir com uma
série de obrigacdes, em especial no tocante aos impostos associados as notas
de servicos. Os administradores e sindicos devem fazer a gestéo dos tributos
com competéncia evitando criar um passivo tributédrio para o condominio. Sdo
exigéncias legais que devem ser cumpridas para que ndo haja autuagdes e
multas por parte da Receita Federal e demais 6rgaos governamentais.

X
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e [INCORPORACAO

ANALISE E FORMACAO DE AREAS PARA INCORPORACAO
v Pontuacao:
70 PQE

Carga horaria:
48 horas

Coordenador:

o 6

Cassia Castro

Publico-alvo:

@

Analistas de novos negdcios, corretores de imoéveis
preferencialmente com curso superior e CRECI, além de arquitetos,
advogados e engenheiros.

Proporcionar aos participantes o conhecimento de aspectos comerciais,
técnicos, juridicos e financeiros na aquisicao, venda ou intermediacao de
terrenos para incorporacao imobiliaria. Capacitar profissionais/proprietarios que
vendem ou compram terrenos, oferecendo ferramentas praticas de uso diério.

X
TransmissGo
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FINANCIAMENTO PLANO EMPRESARIO - RISCO & RETORNO DE
EMPREENDIMENTOS IMOBILIARIOS

v Carga horaria:
16 horas

@ Publico-alvo:
Profissionais ligados ao setor da construcéo (incorporadores,
construtores, engenheiros, arquitetos, corretores, advogados e
prestadores de servicos em geral). Profissionais do setor financeiro
(analistas e gerentes das areas comercial, de crédito, de engenharia,
juridica, financeira, de controladoria etc.), professores, académicos
e estudantes interessados nos temas e investidores do mercado
imobiliario.

- Entender o funcionamento do Plano Empresario, incluindo as linhas com
incentivo governamental.

+ Avaliar risco e retorno de empreendimentos imobiliarios.

- Compreender a forma de pensar e o modus operandi das instituicoes
financeiras (bancos publicos e privados) e das empresas do setor da
construcao.

« Conhecer outras opcdes de financiamento disponiveis, como o
associativo, construcdo individual, securitizagdo, investimento direto etc.

« Avaliar os impactos dessas decisOes financeiras sobre o risco e o retorno
de empreendimentos imobiliarios.

« Conhecer os numeros e as tendéncias do mercado imobilidrio e de crédito
imobiliario.

+ Compreender a dinamica e as etapas do empreendimento imobiliario.

L N B
Realizagéo: SECOVI @

ABECIP




INCORPORACAO IMOBILIARIA

Pontuacao:
100 PQE

<

Carga horaria:
81 horas

Coordenador:

o ©

Hamilton Leite

Publico-alvo:

o

Empresarios, gerentes de incorporacdo, engenheiros, arquitetos,
gerentes de vendas, investidores, todos com conhecimento geral ou
parcial sobre o assunto.

Preparar os participantes para o desenvolvimento de incorporagbes
imobilidrias. Desde a prospecg¢ao e aquisicao do terreno até a definicao do
produto, por meio da abordagem de temas atuais, estudos arquiteténicos,
aprovacao e gestao do projeto, anélise financeira e indicadores econédmicos,
além das experiéncias compartilhadas por um corpo docente composto de

profissionais especialistas no setor.




MBA IN REAL ESTATE

v Pontuacao:
400 PQE e 10 CERSIM

G Carga horéria:

420 horas

9 Local:

ESPM - Rua Joaquim Tavora, 1240 - Vila Mariana - Sao Paulo.

< Publico-alvo:
Empreendedores imobilidrios, avaliadores, profissionais de
incorporadoras e imobiliarias, profissionais de crédito imobiliario e outros
que tenham interesse em ingressar ou investir no mercado imobilidrio.

Estimular a adogao dos conceitos atuais e inovadores de desenvolvimento
e gerenciamento de empreendimentos imobilidrios, fornecendo uma visao
estratégica dos negocios no setor; possibilitar a aplicacdo pratica dos
fundamentos tedricos na vivéncia gerencial, favorecer o desenvolvimento
de atitudes e posturas empreendedoras e gerenciais adequadas para a
realizacao de empreendimentos ambientalmente rentaveis e sustentéveis.

*Associados do Secovi-SP tém desconto especial.

- ¥ UNI/
Realizagéo: SECOVI m




NEUROCIENCIA APLICADA A CONCEPCAO DE PRODUTOS
IMOBILIARIOS

v Pontuacao:
30 PQE

Carga horaria:
6 horas

Docente:

o ©

Andréa de Paiva e Guilherme Takeda

Publico-alvo:

4

Profissionais que participam da concepc¢ao de projetos
arquitetonicos e urbanisticos para empreendimentos imobiliarios.

Capacitar os participantes a compreender e aplicar os principais conceitos
da neuroarquitetura (neurociéncia aplicada a arquitetura) com vistas

a criacao de empreendimentos imobilidrios que impactem os clientes,
gerem emocdo, conexao e percepcao de valor nos seus usuarios. Com

isso, os clientes usuarios dos edificios tendem a ter maior qualidade de
vida e melhor experiéncia de pds-ocupacao, impactando diretamente na
conservacao dos edificios e geracao de vinculos e fidelizacao entre clientes,

empreendimento e marca.




DESENVOLVIMENTO IMOBILIARIO EM AREAS CONTAMINADAS

v Pontuacao:
40 PQE

a Carga horéria:

14 horas

@ Publico-alvo:
Empresarios, engenheiros, arquitetos, advogados e gestores de
empresas de consultoria, construtoras e incorporadoras.

O curso permitird ao aluno conhecer as ferramentas utilizadas para tomada
de decisdo em investir em areas contaminadas. Serd capaz de discernir e
analisar os riscos e oportunidades de incorporar nestes locais, através de

exemplos reais.




2.4 DIREITO IMOBILIARIO

DIREITO IMOBILIARIO EMPRESARIAL
v Pontuacao:
100 PQE

Carga horaria:
115 horas

Coordenadores:
Olivar Vitale, José Baptista Puoli, e Rodrigo Bicalho

L 2]

Publico-alvo:
Advogados e bacharéis em Direito que atuam na érea do

@

Direito Imobilidrio. Algumas vagas poderao ser preenchidas por
profissionais que ndo sejam de carreira juridica, mas que tenham
curso superior e atuem na atividade imobiliaria empresarial

Proporciona ao advogado ou militante da area juridica conhecer,

compreender e refletir sobre os aspectos juridicos do novo mercado

imobilidrio. Sdo abordados os principais contratos, variadas formas de

estruturacao de empreendimentos na area de incorporacgdes, built to suit
e outros, assim como aspectos ligados ao direito ambiental, urbanistico e

responsabilidade civil




LEGISLAGCAO TRIBUTARIA PARA O MERCADO IMOBILIARIO

<

o 6

@

Pontuacao:
40 PQE

Carga horaria:
12 horas

Docente:
Ricardo Lacaz

Publico-alvo:

Advogados, controlers, contadores, diretores, gerentes financeiros
e administradores que tenham interesse nos avancos da legislagao
tributdria do mercado imobiliario

Capacitar os participantes a conhecer a tributacao do mercado imobiliario,

identificando nas caracteristicas do negdcio qual o melhor planejamento.

Compreender o funcionamento da legislacao fiscal, integra-la na estrutura

de negdcios e solucionar dificuldades sdo as competéncias necessarias para

se criar e gerir uma empresa competitiva com resultados.

X
TransmissGo
Simulténea

O IMPACTO DA LEI DA CONCENTRAGCAO DA MATRICULA NOS
NEGOCIOS IMOBILIARIOS

v

Pontuacao:
30 PQE e 10 CERSIM

Carga horaria:

6 horas



@ Docentes:

Carolina Rafaella, Leonardo Tavares, Luiz Augusto

Publico-alvo:

<
Incorporadores, loteadores, corretores, investidores, advogados e
demais profissionais de areas afins

Conheca as peculiaridades da Lei n° 13.097/15, sua aplicacéo e efetividade

perante situacbes diversas do cotidiano para conduzir os seus negécios com
seguranca e praticidade

TECNOLOGIAS DIGITAIS NO DIREITO IMOBILIARIO

v Pontuacao:
30 PQE

a Carga horéria:
12 horas

@ Coordenador:

Rubens Leonardo Marin

Publico-alvo:
Advogados em todas as fases de carreira (contencioso e

o

consultivo) e empresarios interessados em compreender as
possibilidades da aplicagdo da tecnologia no Direito Imobiliario.

O objetivo deste curso é informar as ferramentas disponiveis para estas
atividades, seus usos adequados, seus limites (em custo, aplicacdo e
desenvolvimento), possibilitando uma prestacdo de servico juridico mais
eficiente, menos custosa e mais relevante.

*



GESTAO PATRIMONIAL
)5 ELOCACAO

GESTAO DE LOCAGCAO
v Pontuacdo:
70 PQE

Carga horaria:
57 horas

Coordenador:
Olivar Vitale

o ©

Publico-alvo:

@

Empresarios, profissionais imobilidrios, advogados, gestores de
facilities e de fundos imobiliarios

Capacitar e atualizar profissionais para o mercado de locacao imobiliaria, da
captacgao a gestdo de carteiras.

X
TransmissGo
Simulténea




COMO INVESTIR EM APARTAMENTOS E ESCRITORIOS PARA RENDA

v Pontuacao:
30 PQE

c Carga horéria:

10 horas

9 Publico-alvo:
Pessoas com ou sem experiéncia em investimentos imobiliarios
interessadas em aprimorar seu conhecimento do assunto.

Este curso visa munir o investidor imobilidrio com as principais
ferramentas para sua tomada de decisdo. Serdo abordados temas como
as caracteristicas e particularidades das principais classes de ativos
imobiliarios voltados para renda (residencial, escritério e hotel), fatores
de impacto na oferta e na demanda de cada uma dessas classes de ativos
imobiliarios, principais riscos e mitigantes associados a investimentos
imobiliarios, aspectos juridicos de negécios imobilidrios e gestdo de
propriedades. Ao final do curso, o aluno estara capacitado a aplicar uma
abordagem multidisciplinar as oportunidades de investimento no setor, de
forma a basear suas decisdes de investimento em conceitos e métodos
analiticos usualmente utilizados por sofisticados investidores imobiliarios

institucionais.

=



INTERMEDIACAQ IMOBILIARIA
E MARKETING

TECNICAS DE VENDAS E NEGOCIACAO PARA O MERCADO IMOBILIARIO

Pontuacao:
30 PQE e 10 CERSIM

Carga horaria:
9 horas

Docente:
Luiz Paulo Orelli Bernardi

Publico-alvo:
Profissionais que atuam na area de vendas

Qual a diferenca entre marketing e vendas? Estamos de fato vendendo ou
o cliente esta comprando? Este curso foi desenvolvido para o profissional
que deseja aprimorar seus conhecimentos e estar preparado para vender,

negociar e atender melhor seus clientes.




2.7 INTERESSE GERAL

MATEMATICA FINANCEIRA APLICADA AO MERCADO IMOBILIARIO

v Pontuacao:
50 PQE

c Carga horéria:
18 horas

% Docente:

José Dutra Vieira Sobrinho

Publico-alvo:

@

Profissionais da area financeira que atuam no mercado imobiliario
Transmitir os conceitos fundamentais da matematica financeira, mostrar o

funcionamento e utilizagdo de calculadoras financeiras e aplicar esses conhecimentos
na solucdo de problemas operacionais relativos ao mercado imobiliario

AS TRANSFORMACOES QUE ESTAO REVOLUCIONANDO O MUNDO

Pontuacao:
50 PQE

<

Carga horaria:
18 horas

Docentes:

o ©

Sandra Turchi, Leticia P6zza e Gustavo Reis e Sabrina Deweik

Publico-alvo:

P

empresarios, diretores e gestores de departamentos de empresas

atuantes no setor imobiliario




Apresentar aos participantes as transformacgoes que estdo em curso no
mundo e no Brasil, relacionadas as tecnologias digitais e de comportamento
do novo consumidor, que podem afetar diretamente as atividades das
empresas, além de indicar o caminho para o inicio do desenvolvimento de
estratégias digitais para as empresas do setor imobilidrio

X
Transmissdo
Simultanea




COMO MONTAR UM COWORKING

v Pontuacao:
30 PQE

c Carga horéria:

9 horas

@ Docentes:
Vl

Guilherme Ribeiro e Luciana Dleizer
0-1 Publico-alvo:

Empreendedores, fundos e proprietérios de iméveis comerciais,

incorporadores e administradores de iméveis

Mostrar como entrar no promissor mercado de coworking, catalizador da
economia compartilhada, desde o planejamento inicial, escolha do imével,
até a operagdo. Os alunos aprenderdo com os docentes os segredos de
quem atua ha anos no mercado e ja montaram dezenas de coworkings

em diversos lugares do Brasil e do exterior. O coworking desempenha um
papel fundamental, modificando a maneira como as pessoas trabalham e

atendendo tanto startups como empresas consolidadas




3 PARCERIAS EDUCACIONAIS

Em busca da exceléncia do mercado imobiliario, a Universidade Secovi

possui parcerias educacionais com as seguintes instituicoes:

& A mm

Associagho Brasilira das Empresas do
uuuuuuuuuu ngenharia Ambiental




4 PARCERIAS INTERNACIONAIS

Nesse mundo globalizado, sabemos da importancia de agregar a sua atividade
conhecimentos, experiéncias e técnicas internacionais de primeira linha, que
podem proporcionar importante diferencial competitivo.

O Secovi-SP mantém convénios e parcerias com entidades do setor imobilidrio
de varios paises. Com esse intercambio de informacdes, inovacdes tecnoldgicas
e geracao de negdcios, a entidade proporciona constante atualizacao e troca de
experiéncias para seus associados.

Além disso, por meio da Universidade Secovi e da area de Relagdes Internacionais, o
Secovi-SP vem consolidando parcerias com instituicdes de ensino para promocao de
intercdmbio, cursos e obtencao de designagdes que destacam empresas e profissionais do
mercado imobiliario, conferindo a eles um maior grau de especializagdo em seus negdcios.

Conheca e visite os sites das entidades com as quais temos convénio de
cooperacao técnica:

O camLor

A.M.PI.

Alianza Latinoamericana de

Asociaciones Inmobiliarias
AC

DUBAI
REAL
ESTATE
INSTITUTE

Dubai Real Estate Institute

WORLD
PROPERTIES
com

International Consortium of
Real State Associations

Asociacion Mexicana de
Professionales Inmobiliarios

o
FIABCI
Federation internationale

des administrateurs de
bien - conselis immobiliers

Association of REALTORS

Miami Association
of Realtors

”“ Urban Land

Institute

Urban Land Institute

Associacao dos profissionais
e empresas de mediacdo
imobilidria de Portugal

FNAIM

Fédération Nationale
de I'lmmobilier

<

EALTOR®

National Association
of Realtors

"

% WORLD
URBAN
CAMPAIGN

o

World Urban Campaign

Confederacao do Imobiliario
de Lingua Oficial Portuguesa

3

| REM

INSTITUTE OF REAL ESTATE MANAGEMENT

Institute of Real Estate
Management

(3 riCS

Royal institution of
chartered surveyors



CERTIFICACAO PROFISSIONAL:
) SEJA UM ESPECIALISTA

A Universidade Secovi mantém programas de certificacao formando
profissionais capacitados para exercer determinadas funcées mediante o
cumprimento de treinamentos especificos e comprovacgédo de experiéncia na
area.

Para o profissional certificado, o reconhecimento da categoria a qual
pertence é fator de grande motivacao. Para a empresa, ter em seu quadro

profissionais certificados significa importante diferencial competitivo.




5.1 CERTIFICACOES NACIONAIS

GPARSOLO® - O certificado de Gestor de Empreendimentos
Privados de Desenvolvimento Urbano é um reconhecimento
formal aos profissionais capacitados para exercer a fungao
mediante cumprimentos da exigéncia minima de educacdo
‘ fundamental e especifica, comprovando experiéncia na area. Um
GPARSOLO dos objetivos da certificagdo GParsolo® é criar um diferencial
competitivo e aprimorar o mercado de trabalho no setor de
parcelamento do solo urbano (loteamentos), propiciando
as empresas melhores critérios de selecao de gestores de
empreendimentos privados de desenvolvimento urbano.

CERSIM - E a marca que diferencia e valoriza o corretor de iméveis

= N especialista. Um programa inovador e exclusivo de qualificacao
profissional que tem o objetivo de capacitar corretores das empresas
=g associadas a Rede Imobiliaria Secovi, com vistas a exceléncia de

desempenho que serd atestada por certificacao profissional.

PQE - O Programa Qualificacéo Essencial tem o objetivo de
promover o crescente aprimoramento profissional e estimular o
compromisso com a ética e a responsabilidade social para com as
empresas que nele se inscrevem nas areas de locagao, compra e
venda, administracado de condominios e loteamentos/Associacdes
de Adquirentes de Lotes. Ha também a preocupacao de mostrar
ao consumidor as empresas do setor imobilidrio que se destacam
pela eficiéncia e exceléncia conquistada pelos seus recursos.
Para tanto, as empresas devem se inscrever no PQE, anualmente,
@ e participar dos cursos e eventos programados pelo Secovi-SP e
SECOVIER Universidade Secovi, a fim de conquistar a pontuacdo necessaria para
adquirir a certificagdo PQE. As empresas também se comprometem
a obedecer a um conjunto de normas de conduta definido pelo
regulamento do Programa, orientado pela coordenacédo geral e
fiscalizado pelo Conselho de Mediacao e Arbitragem do PQE.

As atividades oferecidas proporcionam um grande diferencial as

empresas, principalmente no aperfeicoamento do atendimento
ao cliente, despertando a preferéncia do publico.
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